
 

 

 

 

               

 

Que vous souhaitiez simplement pérenniser ou développer votre entreprise, votre impératif est de 
trouver régulièrement de nouveaux clients et de nouvelles affaires. Vous devez donc mettre en œuvre une 
véritable démarche commerciale pour vendre plus et mieux. Et cette démarche doit être permanente et active ! 
Que faut-il faire dès lors pour transformer vos actions en réussites commerciales, que vous soyez dirigeant 
d’entreprise, responsable commercial ou chargé d’affaires ? 

Penser sa politique commerciale, c’est en effet se préoccuper de donner à sa démarche les meilleures 
méthodes et outils pour : 

 Affiner sa stratégie commerciale 
 Soutenir ses commerciaux 
 Fidéliser ses clients 
 Identifier les bonnes cibles et prospecter 

efficacement 
 Savoir répondre aux appels d’offres 
 Lancer de nouvelles offres innovantes 
 S’approcher des marchés émergents 
 Réaliser des campagnes : mailing, phoning, 

télémarketing, … 

 Concevoir des plans et des campagnes 
commerciaux 

 Mobiliser et motiver les ressources 
 Former les commerciaux aux méthodes de 

vente 
 Piloter l’activité commerciale 
 Construire les objectifs et les budgets 

commerciaux 
 Échanger sur les meilleures méthodes 
 Bien comprendre la fonction de chargé 

d’affaires 
 … 

C’est pourquoi Afortech a développé une offre riche pour soutenir votre politique commerciale et accompagner 
vos ressources dans leurs compétences commerciales. 

  



 

 

 

 

 

 

Pour vous inscrire ou pour plus d’informations sur les modules de formation, votre contact : 
Laetitia Courbaron, 01 40 55 14 26, lcourbaron@afortech.com 
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